— Vestudrio — Entidades —e Construgdo Civil

Confiraas dicas e saiba O4B, Niesae Ampea Espago reduzido para

como fazer a manuten- iniciam 2013 com nova novas construcoes

¢do das roupas mais diretoria e muitos planos promove a verticali-

utilizadas durante a para o ano que inicia. zacdo urbana nos

estacdo das férias. grandes centros.
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Cupons de desconto chegam ao camér
betinense e conquistam C |nd -,;_"
Cupom
@ os consumidores Desconto
| | #4* |

Tecnologia da
Novidade: ' Informagdo

Plano de Carreira: Segundo aposta do site Apple ouSamsung?

Impostémetra, Betim Tecnologia invade os
capacitagdo proﬁss:onal Heri eicirrili e .5 aparelhos celulares e o
bilhoes de reais em mundo virtual estd cada

2013. 30 vez mais acessivel. 24

Intenza exposicdo ao
sof e falta de cuidado,
elevam o ntimero de
pesioas com cdncerde

pele. 32




Palavra do
Presidente

O comércio é sem duvida o setor econdmico que mais contrbui com o social, sobretude na geragdo de empregos.
98% das empresas que compde 0 comercio sao micros e pequenos negbcios espalhados por toda cidade, negocios estes
que movimentam em Betim algo em tormo de RS 60 milhSes por més. Porém, a dindmica a intensidade e a busca por novas
formrnas de vender tem feito com que parte deste bolo seja comercializado através da intemet, onde as grandes redes se
destacam, elas abocanham mais de 70%, enquanto que os pequenos negdcios por falta de estrutura fisica e econGmica
anda ndo conseguem participar de forma mais efetiva desta tecnologa de vendas,

Para sobreviver no comércio precisamos estar atentos a todas as ferramentas possiveis que possam contnbuir para que
os consurnidores alcancem nossas empresas e nossos produtos. A capacidade e a disponibilidade econBmica das grandes
redes t8m promovido, de certa forma a "monopolizagdo do comeércio”, pois em Betim 15 empresas movimentarn mais de
50%. gerando apenas 15% dos empregos. Precisamos ser dindmicos, ageis no pensar e decididos no fazer. Cada més repre-
senta um novo desafio, as despesas ndo param e o comércio muitas das vezes ndo corresponde as nossas expectativas,
Buscar incansavelmente por ferramentas que possam promover e vender nossos produtos tem que ser priondade em
nossas acoes didras. E-mails, newsletter, andncios, panfletos, telemarketing e redes sociais t8m sido os meios mais usados,
pois estes, além de bors resultados sdo meios de comunicagdo de baixos custos.

Atento a estes ndmems e buscando desenwolver agBes que possam dar mais equilibrio econBmico no comércio e
possibilitando a participagdo mais efetiva dos pequenos negdcios, langaremos em breve o SindVirtual, que se trata de um
shopping virtual onde os pequenos negécios também poderdo vender através da intemet. Aguardern

O dinamismo do comércio

Abracos e bons negdcios,
Helvécio Siqueira Braga
Presidente.

JORNAL DO Contatos

COM E R C’ O smd CDmUﬂicacaln@sinldbenm_.:.?m_br

JCBR - Jornal do Comércio de Betim e Regiao T wwwi.sindbetim.com.br
Tel: (31) 3594-5252

Direcdo Geral | Helvécio Siqueira Braga Comercial | Vinicius Fedosi
Editor Chefe | André Moreira Administrativo | Julio Cesar Diniz
Redacdo | Barbara Braga Financeiro | Geila Pires

Projeto Grafico | Barreto Impressdo | Grafica Nivia

Fotografia | Marcia Werneck Tiragem | 5 mil exemplares




Minha histdria no
comercio

Fducacado
Compras escolares, em funcdo da volta as aulas,
aumentam as vendas nas papelanas.

Phone x Samsung marcas lideram as vendas de
smarthphones no pais.

Tecnologia da Informacao J

Minha empresa
meu negdcio

Entidades

Confra as novidades da
OAB Betim, Ampea e Niesa

Turismo

Precos acessiveis e pacotes varados elevam o nimero
de tunstas durante as fenas de verdo.
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